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13.15 Begrüssung und Einleitung ��������	
�����
������
13.30 ExpoWin Version 3.1

- Vorstellung inet-logistics ��
���
�
�
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�
- Elektronische Datenübermittlung ������������������
������
- Erfahrungsbericht ��������������
��
��������

14.20 Praktische Anwendung von  �����������
�
�!������
ExpoWin für EU-Lieferungen

15.20 Pause
15.40 Kundenzufriedenheitsumfrage ��������	
�����
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- Ergebnisse der Umfrage & Pläne
- Ermittlung der Gewinner v. Umfrage

16.20 Aktuelle Entwicklungen im CH-Zoll ����"�#�
�
�
�
�$���%&'
17.10 Ende des offiziellen Programms

Apéro



,

����	
��
�	������-������.�/

Quelle: NZZ, 25.6.03
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S1?

S2?

S3?
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• Denkanstösse und Lösungsmöglichkeiten
zur Kostenoptimierung und Entwicklungen 
im CH-Zoll aufzuzeigen

• Erfahrungsaustausch mit anderen Verant-
wortlichen, Referenten, Partnern und uns
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Praxisorientiert

KompaktOhne Show
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Pers.Wesen / Admin / Finanzen/Techn.SupportPers.Wesen / Admin / Finanzen/Techn.Support

������������Consulting & EngineeringConsulting & Engineering

Export & VersandExport & Versand

3$

Geschäftsbereiche 2003
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• Projektmanagement

• Geschäftsprozess-Optimierung (Prozessanalyse/- Gestaltung)

• System- sowie Applikationsintegration

• Software-Engineering (Beratung und Realisierung)

• Einführung und Schulung

• Wartung und Support
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Umsatzanteil je
Geschäftsbereich

Anzahl Kunden
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• Vom Softwarehersteller und –Verkäufer zum
Partner für alle Fragestellungen im Aussenhandel

• Fachliche Kompetenzen durch Mitarbeiter mit 
langjähriger Exporterfahrung und höheren 
Diplomen (Eidg. Dipl. Exportleiter)

• Auf- und Ausbau eines umfassenden Netz-
werkes von Top Fach-Spezialisten 
(z.B. für den Bereich MwSt)

Bieten eines Mehrwertes in Form von 
weitergehenden Dienstleistungen
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• Exportabwicklungen auf Zeit 
(z.B. für Ferienvertretungen, Einschulen neuer MA)

• Optimierung der Ablauforganisation
• Schulung der Incoterms und deren Bedeutung
• Sicherstellung der Zahlungen (Akkreditiv, ERG, etc.)
• Korrespondenz mit der OZD in Ihrem Namen
• Präferenzberechtigung (Nachweis, Voraussetzungen, etc.)
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